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Comunicacio, Oratoria e
Estratégias de Vendas
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Treinamentos de Vendas ministrados por Gerentes Comerciais:

. Visando aumentar os resultados de equipes de vendas
. Superar as metas com estratégias diretas
. Adaptada conforme o ramo de atividade dos participantes

Pablico : Profissionais de Vendas de todos os niveis hierdrquicos ( Empresérios, Executivos e
Vendedores).

Temas abordados:

. Comunicacio Clara;

. Postura da equipe comercial

. Marketing Pessoal

. O Poder do entusiasmo

. Estratégias de vendas na pratica

Aumente o resultado da sua equipe com treinamentos modulares.
Desenvolvimento projetado de equipes comerciais vencedoras.

Data do Evento: 19 de Outubro das 8:59 as 13:01
Associagdo Comercial de SBC
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QUADRO DE VISUALIZAGOES

PLANO DE METAS 2013 E 2014

ELABORAGRO DE METAS ‘Técnicas de Comportamento
L Motivagéo e autoestima
-+

Plano de Metas

Treinamentos de Vendas ministrados por Gerentes Comerciais:

. Visando aumentar os resultados de equipes de vendas
. Superar as metas com estratégias diretas
. Adaptada conforme o ramo de atividade dos participantes

Puablico : Profissionais de Vendas de todos os niveis hierdrquicos ( Empresérios, Executivos e
Vendedores).

Temas abordados:

. Como se comportar com diferentes perfis de clientes
. Aumente a autoestima da sua equipe e venda mais.
. Metas Pessoais

. Planejamento Pessoal

. Vender mais faz muito bem a todos

Aumente o resultado da sua equipe com treinamentos modulares.
Desenvolvimento projetado de equipes comerciais vencedoras.

Data do Evento: 9 de Novembro das 8:59 as 13:01
Associagdo Comercial de SBC



Neuro-linguistica nos dias atuais
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Treinamentos de Vendas ministrados por Gerentes Comerciais:

Grande sucesso no inicio dos anos 2000, a Neurolinguistica evoluiu e pode ser utilizada como
técnica efetiva nas vendas de impacto e boas negdcios.

Temas abordados:

» Diferenca comportamental

* Técnica avaliativa de Marketing Pessoal

* Autoconhecimento com agdes positivas

* Transformando pessoas em bons negociadores

Pablico : Profissionais de Vendas de todos os niveis hierarquicos ( Empresarios, Executivos e
Vendedores).

Aumente o resultado da sua equipe com treinamentos modulares.
Desenvolvimento projetado de equipes comerciais vencedoras.

Data do Evento: 29 de Novembro das 8:59 as 13:01
Associagdo Comercial de SBC



), A IMPORTANCIA DA PLANTA
) E DO TEMPO NA CONTRUGAO
DE UM EDIFICIO.
il

Ha dois tipos de metas que todas as pessoas
devem estabelecer afim de obter sucesso na vida.

Boa Sorte a todos !

META A LONGO
PRAZO
&
META A CURTO
PRAZO

Treinamentos de Vendas ministrados por Gerentes Comerciais:

Metas planejadas fazem toda a diferenca na vida de pessoas de sucesso.
Temas abordados:

* Mentalizagdo dos desejos
* Planejamento de metas a curto e longo prazos
* Plano de Metas 2014

Pablico : Profissionais de Vendas de todos os niveis hierarquicos ( Empresarios, Executivos e
Vendedores).

Aumente o resultado da sua equipe com treinamentos modulares.
Desenvolvimento projetado de equipes comerciais vencedoras.

Data do Evento: 11 de Janeiro de 2014 das 8:59 as 13:01
Associagdo Comercial de SBC
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